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�  Aufgaben des Konditionen-Managements

�  Verbundgruppenspezifika

�  Unterstützung und Lösung komplexer Aufgaben anhand praktischer
 Anwendungsbeispiele
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       Abrechnen

    Informieren
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�  Konditions - Ausschüttung an Mitglieder

�  Eigenständige Ausschüttungskonditionen als strategisches
 Steuerungselement, z.B. Leistungsboni, „ Töpfe“

�  Konditionsvereinbarungen auf unterschiedlichen
 Organisationsebenen und Gruppierungen, z.B. Konzentrationsboni,
 Hausboni

�  Komplexe Informationsbeschaffung, z.B. Lieferantenumsätze

�  Erhöhter Informationsbedarf, z.B.

� Steuerungsinformationsbedarf auf unterschiedlichen Ebenen
(Staffelerreichung, Hochrechnung)

� Abgleich Abrechnung - Ausschüttung

� Informationsverteilung (Lieferanten-, Konditionsinformation)
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Komplexität Tool-
Unterstützung

Gestalten hoch niedrig

Verhandeln hoch niedrig

Pflegen niedrig mittel

Steuern hoch niedrig

Abrechnen mittel hoch

Informieren hoch mittel

� ohne Berücksichtigung von BONSAI !
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Je komplexer die Aufgabe,

desto geringer die Tool-Unterstützung!!!
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� ... unterstützen gezielt die Bearbeitung dieser komplexen Aufgaben

�  ... übernehmen die routinemäßige Abarbeitung der Basisaufgaben

�  ... liefern eine homogene, integrierte Datenbasis für durchgängige
     Information
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�  Strategische Vertriebsunterstützung:
 Gestaltung und Bewertung von Leistungsboni

�  Ertragsoptimierung:
 Staffelerreichung für Zentrale und Mitglieder
 Hochrechnung für Zentrale und Mitglieder

�  Akquisitionsunterstützung:
 Bewertung des möglichen Bonusertrags von potentiellen Mitgliedern
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�  Die Zielsetzung:
 Vertriebsleistungen gezielt honorieren

�  Das Problem:
 Analyse der Kondition nicht mehr „ im Kopf“  zu lösen

�  Die Lösung mit BONSAI:
 Der Leistungsbonus-Designer
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�  Die Zielsetzung:
 Gezielte Steuerung zur bestmöglichen Staffelnutzung

�  Das Problem:
 Zeit- und konditionsgerechte Informationsbeschaffung

�  Die Lösung mit BONSAI:
 Automatisierte Bewertung und Informationsverteilung via Web
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Lieferant 24 Bonus >
Lieferant 25 WKZ >
Lieferant 26 WKZ >
Lieferant 27 VKP >
Lieferant 28 Bonus >
Lieferant 29 WKZ >
Lieferant 30 WKZ >
Lieferant 31 Bonus 6.484.702 >
Lieferant 32 WKZ 73.653 >
Lieferant 33 WKZ 475.651 >
Lieferant 34 VKP 103.265 >
Lieferant 35 Bonus 52.286 >
Lieferant 36 WKZ 355.572 >
Lieferant 37 WKZ 504.968 >
Lieferant 38 VKP 1.925.651 >
Lieferant 39 Bonus 19.638 >
Lieferant 40 WKZ >
Lieferant 41 WKZ >
Lieferant 42 VKP >

Name Kondition Ung. Umsatz
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�  Der Vorteil:
 Rasche Beurteilung des Ertrags aus Nachträglichen Vergütungen bei
 gegebener Umsatzstruktur

�  Das Problem:
 Komplexe Abhängigkeiten

�  Die Lösung mit BONSAI:
 Bewertungslauf mit simulierter zusätzlicher Umsatzstruktur
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�  BONSAI - Tools unterstützen rasch und zuverlässig komplexe
 Entscheidungsfindungen

�  Kontinuierliche Weiterentwicklung der BONSAI-Tools zur
 vollständigen Ausschöpfung aller Konditionspotentiale
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Vielen Dank für Ihre Aufmerksamkeit!


