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Aufgaben des Konditionen-Managements
Verbundgruppenspezifika

Unterstitzung und Losung komplexer Aufgaben anhand praktischer
Anwendungsbeispiele
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Mitglieder
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Konditions - Ausschittung an Mitglieder

Eigenstandige Ausschittungskonditionen als strategisches
Steuerungselement, z.B. Leistungsboni, , Topfe*

Konditionsvereinbarungen auf unterschiedlichen
Organisationsebenen und Gruppierungen, z.B. Konzentrationsboni,
Hausboni

Komplexe Informationsbeschaffung, z.B. Lieferantenumsétze

Erhohter Informationsbedarf, z.B.

Steuerungsinformationsbedarf auf unterschiedlichen Ebenen
(Staffelerreichung, Hochrechnung)

Abgleich Abrechnung - Ausschiittung

Informationsverteilung (Lieferanten-, Konditionsinformation)
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ohne Berticksichtigung von BONSAI !
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Je komplexer die Aufgabe,

desto geringer die Tool-Unterstutzung!!!
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.. unterstitzen gezielt die Bearbeitung dieser komplexen Aufgaben

"H#S % &

.. Ubernehmen die routinemafige Abarbeitung der Basisaufgaben

.. liefern eine homogene, integrierte Datenbasis fur durchgéngige
Information
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Strategische Vertriebsunterstiitzung:
Gestaltung und Bewertung von Leistungsboni

Ertragsoptimierung:
Staffelerreichung fur Zentrale und Mitglieder
Hochrechnung far Zentrale und Mitglieder

Akquisitionsunterstutzung:
Bewertung des mdglichen Bonusertrags von potentiellen Mitgliedern
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Die Zielsetzung:
Vertriebsleistungen gezielt honorieren

Das Problem:
Analyse der Kondition nicht mehr ,,im Kopf*“ zu I6sen

Die L6sung mit BONSAI:
Der Leistungsbonus-Designer
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Ed Microsoft Excel - SIMY1.07IM.xls

I@ Dakei Bearbeiten Ansicht Einfigen Format Extras Daten Fenster 7

DEEL SRY|(BRS o - &= A 4 E W0 - Q. | -0 - FruU|E==8|¢
Al =l =
| RESET u. ggf. Paramster ander | |Leistungsbonus | 2004 20043 lo0011: ABUS
Leist. Staffel ab b Anzahl HGes/UBO Ertrag Differenz Vergleich
HGes EUR 152 347672 752 0 752
Lieferanten auswihlen |4- == funter 1. 143 227.510 0
= 1. 7600 050 ] 9.7 Ak
¢ 2 15.000 0,75 3 60,435 453
|<_ 3 26,500 1,00 1] 1] 1]
4. 51.000 1,25 1] 0 1]
Kaond. |esen| Kond. eingeben |4'
=
== A
iber: 0 0%
Hges Ums. |  HgesiGes Ums. [ 0% | +10% 10% [+10%]_Vergleich | _Simuliert
Runden Runden 152 152
e . b : 347 671 347 B
nten erwm B an erweitert 508 S8
gof wiekerthalen “Yarfeinarn Zeile loschen 12 17
$ |I"ItEI’FJEI|. EfA LEiStLII"Ig. E/A, 22 403 22 403
Konditionsdaten verandern  [——# Zurticksetzen/Ldschen A% 0% | w% [+10%]+1%
Umsatze verandern > Individuell verandern
Ergebnis neu bewerten Anzahl-=Umsatz->Ertrag-= ...
|
|
In Ubersichtshlatt eintragen i >
BB Informationsverarbeitung SmbH.
Simulation %1 .07 BETA, WERSION
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J@ Datei Bearbeiten Ansicht Einfigen Format Extras Daten Fenster 7

DEELE8RY (BRI o-o-|@ = & 2] il |@[F 0 - @[ -0 - |Fru|l===B|F €
A2 -] =| ZF-Vergitung
A e E | | [ 0 [ K [ L [ wm [ W [ © [ P
1 Kondition ab in_Wert in pro in Leist. Eb. Interpoliert? von his Abr. Zeit Steig. Ums. Ums. Basis
2 |ZF-Vergitung a 3 |% i MEIN 01.01.2004 31.12.2004 JE 0 0 L—
3 |VKF-Zuschuld 0 0,50(% N NEIN__|01.01.2004]31.12.2004] _JE 0 0 Usermehmen_|
4 [Statusvergitung 0 0.50) % N MNEIN 01.01.2004131.12.2004 JE 0 0 ) Abbrechen |
5 | Grundbonus a 3,00] % N NEIN 01.01.2004 [31.12.2004 JE 0 0 B
B |EH-Listungsgebihr 0 0,25 % N NEIN 01.01.2004131.12.2004 JE 0 0
7 [Dienstleistungsbonus TEUR| 2 25|% il MEIN 01.01.2004|31.12.2004 JE 0 0
8 |Staffelbonus JOOODD|EUR | 0.25|% N JA 01.01.2004131.12.2004 JE 0 0
9 VESOODDIEUR| O5|% N JA 01.01.2004131.12.2004 JE 0 0
10 |Leistungshonus 7EO0EUR]| D5|% €] JA, 01.01.2004 |31.12.2004 JE 0 0
11 15.000[EUR | 075|% ] JA 01.01.2004131.12.2004 JE 0 0
12 25 500|EUR 1% G JA 01.01.2004131.12.2004 JE 0 0
18 S1.000EUR | 1,25 % G JA 01.01.2004 [31.12.2004 JE 0 0
14 [Skonto S0|TGE| 31|% N MNEIN 01.01.2004131.12.2004 TR 0 0
158 [Muster 1 SO000(EUR | 1.00|% i MEIN JE 1
16 FHO00|EUR | 200|% N MEIN JE 1
i 100.000(EUR| 3,00(% N MNEIN JE 1
18 125 000(EUR | 4,00]% i MEIM JE 1
19 150.000|EUR | 5,00(% N MNEIN JE 1
20
21
-
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PEEHSSRY |1 2RI v-o- @ =6 85|08 w0 - @] -w - FXU S==8|F<
A
T e i | Ertragsaufteilung auf Konditionen
3
Kaondition hinzufigen | [
&
Kaondition entfernen | h
oder 5
Kondition verandern | ¢ | Verhiltnis zwischen
n | Vergleichshasis und — T T T T T T T T T
| Konditionenmix 2 3 4 5 Ei T 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20
‘ =
VA |Nr. [Name von |bis ABRZ|Interpol.? |Leist. Ebene|Einschrankungen |Staffel ab |Wert __Umsatz | FErtrag  |KZ
1.642
w |x | 1|Leistungsbonus 01.01.2004 [31.12.2004 [ JE Ja HGes/UBD 7.600 0,50 347 672 890 026

==
==
=]

Leistungshonus/  |01.01.2004 (31.12.2004 [ JE Mein HGes/UED 7.600 0,50 347672 782 022
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Die Zielsetzung:
Gezielte Steuerung zur bestmdglichen Staffelnutzung

Das Problem:
Zeit- und konditionsgerechte Informationsbeschaffung

Die L6sung mit BONSAI:
Automatisierte Bewertung und Informationsverteilung via Web
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Name Kondition Ung. Umsatz

Lieferant 24  Bonus
Lieferant 25 WKZ
Lieferant 26 WKZ
Lieferant 27 VKP
Lieferant 28  Bonus
Lieferant 29 WKZ
Lieferant 30 WKZ

Lieferant 31 Bonus 6.484.702 >
Lieferant 32 WKZ 73.653 >
Lieferant 33 WKZ 475.651 >
Lieferant 34 VKP 103.265 >
Lieferant 35 Bonus 52.286 >
Lieferant 36 WKZ 355.572 >
Lieferant 37 WKZ 504.968 >
Lieferant 38 VKP 1.925.651 >

>

Lieferant 39 Bonus 19.638
Lieferant 40 WKZ
Lieferant 41 WKZ
Lieferant 42 VKP




Der Vorteil:
Rasche Beurteilung des Ertrags aus Nachtraglichen Vergutungen bei
gegebener Umsatzstruktur

Das Problem:
Komplexe Abhangigkeiten

Die L6sung mit BONSAI:
Bewertungslauf mit simulierter zusatzlicher Umsatzstruktur



BONSAI - Tools unterstitzen rasch und zuverlassig komplexe
Entscheidungsfindungen

Kontinuierliche Weiterentwicklung der BONSAI-Tools zur
vollstandigen Ausschdpfung aller Konditionspotentiale






